
Comment gagner de l’argent
dans ce monde numérique :

Où il y a plus d’acteurs, 
parfois moins chers,

et un cadre légal moins protecteur
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Pourquoi avez-vous choisi ce métier ?

➢ Passer du temps au tribunal

➢ Faire des plaidoiries

➢ Instruire des dossiers

➢ Gagner de l’argent

➢ Aider / défendre / accompagner

Nathalie Cariou                   www.clefsdelareussite.fr



Vos croyances sur l’argent ?
- Ou celles de vos clients ? -

➢ Vouloir de l’argent, c’est être matérialiste et intéressé.e

➢ L’argent, ce n’est pas très noble

➢ Les prestations d’un avocat, c’est cher

➢ Il faut travailler dur pour mériter l’argent qu’on gagne

➢ On ne peut pas demander d’argent à des personnes déjà 

dans la souffrance

➢ Les clients ont pas ou peu d’argent

➢ Pour avoir plus de clients, il faut baisser ses tarifs
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Spécialiste de l’argent
Et de la relation à l’argent

Aider mes clients 

– particuliers et professionnels –

à se réconcilier avec l’argent

Et à en gagner
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1. Vous réconcilier avec l’argent

➢ Pour gagner de l’argent

➢ Pour aider / rassurer vos clients

C’est votre état d’esprit intérieur qui permet : 
❖ De demander des honoraires

❖ Sans avoir à négocier
❖ Sans que les clients contestent
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2. Qu’est-ce que vous vendez ?

Nathalie Cariou                   www.clefsdelareussite.fr

Temps Connaissances Expertise Accompagne
ment

Passage 
obligé



3. Comment le vendez-vous ?
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Temps passé Forfait Résultats


